


SISALTO

LIIKUNTA-ALAN YRITTAJALLE

ASIAKASHANKINNAN
KASIKIRJA 2026

JOHDANTO

MERKITTAVIMMAT TRENDIT 2026

SYY SIIHEN MIKSI TUNTISI EIVAT TAYTY

ASIAKASHANKINTA — El PELKKAA MARKKINOINTIA

MITA YHTEISTA ON KASVAVILLA YRITYKSILLA

MIKSI PILATESMARKKINA KAY JUURI NYT KUUMANA

LAITEPILATES EI SOVI KAIKILLE YRITTAJILLE...

MENESTYVA YRITYS RAKENTAA ELAMYKSIA

LISALIIKEVAIHTOA UUDELLA KONSEPTILLA

NAIN SAAT UUSIA ASIAKKAITA JA SAILYTAT VANHAT




SCALE UP. 03/20

KASVATA LIIKEVAIHTOA
ILMAN UUSIA ASIAKKAITA

LIKUNTA-ALA MUUTTUU JUURI NYT NOPEAMMIN KUIN
KOSKAAN. ASIAKKAAT ODOTTAVAT KOKO AJAN ENEMMAN.
KILPAILU TOIMIOIDEN VALILLA KOVENEE. PALVELUITASI
VERTAILLAAN TOISIIN JATKUVASTI.

Siksi moni yrittéja kamppailee samojen kysymysten kanssa:

- Miten saada uusia asiakkaita?
- Miten tayttaa tunnit tasaisesti?

- Miten kasvattaa liikkevaihtoa?

Tassa oppaassa kerromme sinulle..

mita menestyvat liikkunta-alan yritykset tekevét eri tavalla
vuonna 2026.




YOUR CUSTOMERS WANT MORE. 04/20

MINDFUL
MOVEMENT

LIKUNTA-ALAN 6
MERKITTAVINTA
TRENDIA 2026

Lilkunta-ala elda jatkuvassa muutoksessa. Asiakkaiden odotukset
kasvavat ja erottautuminen vaatii nyt enemman kuin koskaan.
Menestyvat yritykset ovat niitd, jotka tunnistavat muuttuvat
tarpeet ajoissa jJa osaavat vastata niihin.

Kokosimme alle kuusi likunta-alan tarkeinta trendia, jotka jokaisen
alan yrittajan tulisi tunnistaa pysyakseen kilpailukykyisena myos
tulevina vuosina

L. Pilates & jooga, seka muu tietoinen liike

2. Korkeatehoinen, toiminnallinen harjoittelu

3. Juoksu

4. Yksiloity, tietoon & tuloksiin perustuva liikkunta

5. Recovery & longevity, toimintakykyinen keho l&pi elaman
6. Yhteisollisyys & aidot kohtaamiset




SUURIN SYY SILLE, ETTA
TUNTISI EIVAT MYY

Useimmiten yrittajat ajattelevat heikon myynnin vuoksi olevansa pulassa
markkinoinnin kanssa. Todellisuudessa haaste on usein erottautumisessa..

Pohdi hetki seuraavia kysymyksia ymmartaaksesi syitd paremmin:

EROTTAUDUTKO RIITTAVASTI KILPAILIJOISTA?

Jos asiakas vertaa sinua muihin alan toimijoihin, 16ytaako han selkean syyn
valita juuri sinut?

TARJOATKO ASIAKKAILLESI JOTAIN,

MITA HE EIVAT LOYDA MUUALTA?

Asiakkaat kiinnostuvat uutuuksista, elamyksista ja ratkaisuista, jotka vastaavat
heidan tarpeisiinsa paremmin kuin perinteiset palvelut.

SUOSITTELEVATKO & MARKKINOIVATKO ASIAKKAASI
PALVELUASI PUOLESTASI?

Menestyvimmat yritykset eivat tayta palveluitaan pelkalla mainonnalla, ne herattavat
aitoa kiinnostusta seké puhetta ja suositteluja asiakkaiden keskuudessa.

Jos naihin kysymyksiin on vaikea vastata nopeasti ja selkeésti, ongelma ei
valttamatta ole markkinoinnissa — vaan ennen kaikkea siind, etta palvelusi
kilpailuetu ei erotu asiakkaalle riittavasti.
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