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LIIKUNTA-ALAN YRITTÄJÄLLE

JOHDANTO

ASIAKASHANKINNAN
KÄSIKIRJA 2026

MITÄ YHTEISTÄ ON KASVAVILLA YRITYKSILLÄ

MIKSI PILATESMARKKINA KÄY JUURI NYT KUUMANA

ASIAKASHANKINTA – EI PELKKÄÄ  MARKKINOINTIA

LAITEPILATES EI SOVI KAIKILLE YRITTÄJILLE...

LISÄLIIKEVAIHTOA UUDELLA KONSEPTILLA

MENESTYVÄ YRITYS RAKENTAA ELÄMYKSIÄ

NÄIN SAAT UUSIA ASIAKKAITA JA SÄILYTÄT VANHAT



SCALE UP. 03/20

Siksi moni yrittäjä kamppailee samojen kysymysten kanssa:

- Miten saada uusia asiakkaita?

- Miten täyttää tunnit tasaisesti?

- Miten kasvattaa liikevaihtoa?

Tässä oppaassa kerromme sinulle...

mitä menestyvät liikunta-alan yritykset tekevät eri tavalla 
vuonna 2026.

LIIKUNTA-ALA MUUTTUU JUURI NYT NOPEAMMIN KUIN
KOSKAAN. ASIAKKAAT ODOTTAVAT KOKO AJAN ENEMMÄN.
KILPAILU TOIMIJOIDEN VÄLILLÄ KOVENEE. PALVELUITASI  
VERTAILLAAN TOISIIN JATKUVASTI.

KASVATA LIIKEVAIHTOA
ILMAN UUSIA ASIAKKAITA



YOUR CUSTOMERS WANT MORE. 04/20

LIIKUNTA-ALAN 6
MERKITTÄVINTÄ
TRENDIÄ 2026

MINDFUL
MOVEMENT

1. Pilates & jooga, sekä muu tietoinen liike
2. Korkeatehoinen, toiminnallinen harjoittelu
3. Juoksu
4. Yksilöity, tietoon & tuloksiin perustuva liikunta
5. Recovery & longevity, toimintakykyinen keho läpi elämän
6. Yhteisöllisyys & aidot kohtaamiset

Liikunta-ala elää jatkuvassa muutoksessa. Asiakkaiden odotukset
kasvavat ja erottautuminen vaatii nyt enemmän kuin koskaan.
Menestyvät yritykset ovat niitä, jotka tunnistavat muuttuvat
tarpeet ajoissa ja osaavat vastata niihin.

Kokosimme alle kuusi liikunta-alan tärkeintä trendiä, jotka jokaisen
alan yrittäjän tulisi tunnistaa pysyäkseen kilpailukykyisenä myös
tulevina vuosina.



EROTTAUDUTKO RIITTÄVÄSTI KILPAILIJOISTA?

SUURIN SYY SILLE, ETTÄ
TUNTISI EIVÄT MYY

Useimmiten yrittäjät ajattelevat heikon myynnin vuoksi olevansa pulassa
markkinoinnin kanssa. Todellisuudessa haaste on usein erottautumisessa... 

Pohdi hetki seuraavia kysymyksiä ymmärtääksesi syitä paremmin:

Jos asiakas vertaa sinua muihin alan toimijoihin, löytääkö hän selkeän syyn
valita juuri sinut?

Asiakkaat kiinnostuvat uutuuksista, elämyksistä ja ratkaisuista, jotka vastaavat
heidän tarpeisiinsa paremmin kuin perinteiset palvelut.

TARJOATKO ASIAKKAILLESI JOTAIN, 
MITÄ HE EIVÄT LÖYDÄ MUUALTA?

SUOSITTELEVATKO & MARKKINOIVATKO ASIAKKAASI
PALVELUASI PUOLESTASI?

Menestyvimmät yritykset eivät täytä palveluitaan pelkällä mainonnalla, ne herättävät
aitoa kiinnostusta sekä puhetta ja suositteluja asiakkaiden keskuudessa.

Jos näihin kysymyksiin on vaikea vastata nopeasti ja selkeästi, ongelma ei
välttämättä ole markkinoinnissa – vaan ennen kaikkea siinä, että palvelusi

kilpailuetu ei erotu asiakkaalle riittävästi.
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